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フリーダイヤル
0800-8000-930（通話無料）

お客様の想いをかたちに。

ビルの外装から住宅までのリフォーム
設計・施工も承ります

すてきリフォーム
miwagikenM

お問い合わせは

LIXIL全商品20％～40％OFFその他５％OFF
10月のキャンペーンは

W&J読者限定キャンペーン

屋号「渋利」六代目 
代表取締役三輪竜也

お得なキャンペーンなど
更新中！！！

お得なキャンペーンなど
更新中！！！

ブログ
＆

最新
情報

セミナー名

ベーシックコース（東京）

ダイヤモンドコース（東京）
ベーシックコース（大阪）

ダイヤモンドコース（大阪）

パールグレーディング（東京）
宝石鑑別コース（東京）

博多ダイヤモンドコース

※上記日程は都合により変更となることがありますので、あらかじめお問合せの上
　お申し込みください。
●受講料（税込）
　ベーシックコース （2日間） ￥25,000+消費税
　ダイヤモンドコース （2日間） ￥25,000+消費税
　パールグレーディングコース （1日間） ￥12,000+消費税
　宝石鑑別コース （2日間） ￥30,000+消費税
●セミナー開催時間： 東京 10:00～17:00
 大阪 10:30～17:00（会場の都合により）
 博多 10:00～16:30（開講最低人数5名）
お申し込みは下記までお願いします
東　京　TEL03-3837-0855  FAX03-3839-1455
大　阪　TEL06-6245-5187  FAX06-6245-5197
博　多　TEL092-472-3038  FAX092-472-3046

中央宝石研究所各セミナー 2017
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W&J　「グランドオープンおめでとう
ございます。御徒町に出店したことにつ
いて、業界からは驚きの声が聞かれて
いますが、狙いはなんですか？」

石部代表　「14年ほど前に、ブライダ
ルを強化しはじめた頃は、需要に対し
供給が少なかった。現在は、銀座、表
参道がブライダルとして外せない街と
なり、広告関係も雑誌やネットで溢れ
る中、需要は少子化の影響から減って
います。これからのブライダルはパワー
ゲームに入っていくのは明確です。」

W&J　「御徒町でパワーゲームをや
るということですか？」

石部代表　「結局のところ、ダイヤモン
ドは素材です。ネットで検索すれば、な
んでもわかる時代です。そのような時

に、以前と同じような上代で勝負して
いたら勝ち目はないでしょう。SPA（製
造小売業）にならないと難しくなってき
ており、百貨店や式場などからの紹介
ビジネスも淘汰されていくでしょう。そ
して更に、ダイヤモンドの値段は全体
的に下がっていくと思っています。」

W&J　「業界人が驚くほど、店頭で掲
げている、ダイヤモンドの日本最安値と
いうのが、ポイントですか？」

石部代表　「そうです。問屋さんにも負
けないくらいの日本最安値に近づける
企業努力を続けてきたからこそ、御徒
町に出店を決めました。」

W&J　「御徒町のメリットはなんです
か？」

石部代表　「御徒町をマーケティング
してみると、問屋街ではありますが、ブ
ライダルやジュエリーを求める消費者
が、まぁまぁ多いんです。その多くは、価
格を求めていると見ています。」

W&J　「そこが狙いだと！？」

石部代表　「まさにそうです。デザイン
性は求めずに価格だけを求めている

人たちに向けて、価格で負けない素材
にデザイン性を加えて提案したら、どう
でしょう。魅力的じゃないですか？ この

エリアは新宿などよりも化ける可能性
を秘めていると感じています。それは御
徒町がもっている“ジュエリーの聖地”
としての地盤であり、そこにある可能性
です。レトロ的な昭和の雰囲気のする
街並みに、斬新な今時の小売店があっ
てもいいと思いませんか。少し街が衰
退しているようにも見えますが、御徒町
もパルコが誕生するなど変わりつつあ
ります。仕入れの街が、ユーザーの街と
して機能してもおかしくないでしょう。
それに、ただ単純に、委託やサンプル
を並べるだけの卸やメーカーは今後、
淘汰されていくと思っています。今回、
御徒町に出店することで、弊社グルー
プが小売業だけでなく、メーカーとして
の機能をもっていることも打ち出せる
良い機会になると思っています。」

W&J　「御徒町にいる卸やメーカー
とのパワーゲームということですか？」

石部代表　「そこは違います。戦うとこ
ろは、近くではなく、ナショナルブランド
やもっと大きなところと戦うべきです。
視野を狭くしてセレクト同士で戦って
も意味がないのです。」

W&J　「海外など、もっと広い視野を
持つべきだということですか？」

石部代表　「そうです。例えば、Blue 
Nileはダイヤモンドジュエリーの世界
最大手のオンラインショップです。ダイ

ヤモンドも素材としてネットで販売して
います。日本国内のダイヤモンド価格は
まだ高く推移していますが、インバウン
ド需要として賑わう中国人観光客のダ
イヤモンドの知識は高く、彼らは値段も
よく知っています。一方で、日本人は価
格をよく知らないで販売してきたから、
ダイヤモンド市場が伸びなかった原因
のひとつかと思っているくらいです。」

W&J　「今後のビジョンは？」

石部代表　「これからは選択と集中で
す。12月には、松本、そして仙台と異常
なスピードで年内にあと2つ出店します。
御徒町にも小売店が増えることを願っ
ています。そのためには、まずは我々が
儲かることを示したいと思っています。
“電気街秋葉原”が成功したように、市
場の創造が不可欠です。宝石業界も活
性化するはずです。今は活性化しようと
していないだけです。今後、格差社会は
免れず、若い世代による“高い買い物”と
してはブライダルぐらいになってきます。
これからは、前向きな発言ができるかが
ポイントになることでしょう。今こそ投資
であり、今こそ出店が必要なんです。」

 BIJOUPIKO上野御徒町本店は、数
多くのダイヤモンド取扱店が並ぶ御徒
町において、品質を落とさずデザイン
性ある商品とともに、ダイヤモンドの
“日本最安値”で勝負するブライダルリ
ング専門店。また、他店と同じ価格で
あっても、同エリアになかったデザイン
性や豊富なバリエーションなどを武器
に、綺麗な店舗構えにより購入者心理
を突くといった、新しい着眼点でエリア
開拓を行う注目のSPA企業である。

ついに宝石の街、上野・御徒町に進出

　東京・台東区の地場産業として広く一般にも知名度のある宝石の街、御徒町に、全国に30店舗以

上展開するブライダルリング専門店「BIJOUPIKO（ビジュピコ）」が、9月29日、JR御徒町駅南口徒歩

1分の好立地にグランドオープン。1階には200ピース以上のダイヤモンドを並べ、注目を集めている。

　小売店として問屋街である御徒町に出店するのは非常に珍しいことで、業界内からは、「この時

期になぜ？」「なぜ御徒町なのか？」「今度は何をやるんだ！？」との疑問の声が多く聞かれ、早速

W&Jは、㈱ジュエリーピコ代表取締役の石部高史氏に直撃した。

1階には、200pcs以上のダイヤモンドルースが並ぶ
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ブライダルリング専門店「BIJOUPIKO」

卸問屋街でダイヤモンドの日本最安値に挑む

市場の創造は不可欠だが
宝石業界は必ず活性化するはず！！

BIJOUPIKO上野御徒町本店
〒110-0005 
東京都台東区上野5-25-1
TEL:03-5846-8217　
FAX：03-5846-8219
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